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ARBEITSBOGEN STRATEGISCHES CONTENT MARKETING             

Name & Firma:____________________________________________  Datum: ______________

[bookmark: _7gc2jd60nyqj]001 Die Bestandsaufnahme	Blatt 1 von 2

[bookmark: _53gontxs1fbr]Teil 1: Bestandsaufnahme Business / Sales
[bookmark: _67lwkl3mb7y5]Was ist das Geschäftsmodell des Unternehmens oder der Abteilung?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _38a0a0seuve2]Was sind die wichtigsten strategischen Säulen oder Hebel für das Geschäftsmodell?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _x5oo2xfhkk1f]Gibt es eine definierte Vision oder Mission?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _67gtrngjcuxu]Welche Businessziele verfolgen Sie, und woran werden sie/Sie gemessen?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _7limi14f1g78]Sind das die richtigen Kennzahlen? Gibt es vielleicht andere, die besser geeignet wären?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _xggi18j028h6]Welche Zielgruppen sprechen Sie zur Erreichung Ihrer Ziele an?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _y4mmbfww4kxy]Bitte beschreiben Sie kurz die Strategie, mit der Sie Ihre Ziele erreichen wollen?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _3pkjn4qfnrl0]Was sind aus Ihrer Sicht die wichtigsten Maßnahmen zur Erreichung der Ziele?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _hmfe4njjt402]Was ist die aktuellen Probleme im Business oder im Sales?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _ur1h4fx0o1gh]Wer sind im Business Ihre wichtigsten Wettbewerber?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _ibyy0wgnhnl0]Was sind Ihr Stärken im Bezug zum Wettbewerb?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _b2sxbqcgqprr]Was sind Ihre Schwächen im Bezug zum Wettbewerb?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _9cbi1bz09utw]Wo oder wodurch ergeben sich aktuell besondere Chancen im Business?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _btnjpg6le6gq]Wo oder wodurch ergeben sich aktuell besondere Risiken im Business?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _f7m7behivc4g]

[bookmark: _edtnjdpnq9rv]Teil 2: Bestandsaufnahme Marketing und Content Operations
[bookmark: _26mnjxgfzpk2]Welche strategischen Kommunikationsziele verfolgen Sie, und woran werden sie/Sie gemessen? (z.B. Markenführung, Preisführer, Serviceführer, ...)
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _vobzsm2r6ajz]Was läuft Ihrer Einschätzung nach gut in Marketing und Vertrieb?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _2byfaetpaarm]Was läuft Ihrer Einschätzung nach nicht so gut in Marketing und Vertrieb?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _uk09qi7n74x8]Wie ist die Zusammenarbeit mit Kollegen aus anderen Abteilungen?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _z8j813obpoyw]Wie schätzen Sie „Content Marketing“ als Marketing-Technik ein?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
[bookmark: _2m23zfeye6m2]Mit welchen Tools arbeiten Sie? Welche davon mögen Sie besonders, welche nicht?
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
· ______________________________________________________________________
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